SVENSK BRAND- 0CH SAKERHETSCERTIFIERING

Checklista

Anvand denna checklista som hjalp och stéd i ditt arbete med upphandling av
brand- och sidkerhet till olika typer av fastigheter.

1. Mal med investeringen?
Vilket resultat vill vi uppnd i samarbete med leverantéren?
Exempelvis:

e Vivill ?Oka eller bibehalla sikerhetsnivan i ett specifikt omrade” eller ”Oka
sakerheten pa allman plats”.

e Vi vill spara tid, pengar och/eller att personalens tid kan sparas in. Till
exempel genom att minska antalet klagomal hos boende, farre falsklarm
m.m.

Tank pa att malet ska vara matbart. Nar det galler sédkerhet sa ar ett bra satt att
mata att goéra undersdkning/analys/enkater om sakerheten och den upplevda
sakerheten fore och efter en insats/installation.

2. Vad bér vi efterfraga for att sakerstalla att vi uppnar énskat resultat?
Ni kan till exempel be om féljande:

e Certifiering. Efterfraga en SBSC-certifierad leverantér och/eller produkt
och/eller tjanst.

e Effektiv uppfdljning — information om hur leverantéren arbetar for att skapa
det.

e Be leverantoren beskriva hur de sakerstaller att ni far veta att ni fatt vad ni
har betalat for.
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e Be leverantoren beskriva hur de sakerstéller att personalens tid dgnas at
ratt saker.

e Om ett av era mal ar 6kad/likvardig sékerhet — be leverantéren beskriva hur
de kommer att ga tillvaga for att ni ska uppna det malet.

e Om ett av era mal ar att spara pengar - be leverantéren beskriva hur de
kommer att ga tillvaga for att ni ska uppna det malet.

3. Hur vet vi att det blir som leverantéren har sagt att det ska bli?

e Be leverantéren beskriva hur den gor.

e Be leverantéren om 2-3 referensprojekt dar man lyckats uppna samma mal
som ni vill uppna.

4. Hur ska priset viktas in i bedémningen?

e Vikta det lagt (ca 10-30%).

Produkternas pris ar bara en liten del av den totala kostnaden for det mal som ska
uppnas. Om malet uppnas ska effekterna bli sa pass Idnsamma fér er som képare
att produkternas kostnad ar underordnad.

Det sattet att tanka kan bara uppnas om man har en helhetssyn pa den totala
kostnaden for ett problem, inte bara kostnaden f6r en produkt.

5. Vilken relation ska avtalet skapa mellan képare och séljare?

e En sa bra relation som mgjligt, s& lange som mgjligt!

Ett till synes enkelt och kanske banalt svar — men hur manga avtal lyckas uppna
det?

Vi foreslar att ni som képare bokar in regelbundna/arliga méten dar leverantéren
visar att utford installation kontrollerats av SBSC samt dar bade
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parter kan informera om eventuella nya behov for att halla installationen pa ratt
nivad avseende eventuella nya krav och utmaningar.

6. Var i LOU star det att man far fraga efter certifierade leverantérer?

e LOU 9 kap 12-158§ tar upp reglerna for att efterfraga "Markning”. Ordet
markning ar ett samlingsbegrepp som aven innefattar alla typer av certifikat
utfardade av ackrediterat certifieringsorgan som till exempel SBSC -
Sveriges ledande certifieringsorgan inom brand- och sdkerhetsomradet.
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